feisenbanken



Mit moralischen Werten
kann man nicht handeln,
aber in threm Sinne.

Unsere Kunden konnen sich darauf verlassen,
dass sie bei uns in allen Fragen rund ums Geld
vertrauensvoll und kompetent beraten und
betreut werden. Das gilt auch fur groBe Ver-
maogen und fiir komplexe Finanzfragen: Unsere
genossenschaftlichen Strukturen, unser Werte-
system und unsere subsidiér aufgebaute
FinanzGruppe mit starken Partnern sind die
Grundlage fur ein in dieser Form einmaliges
Leistungsangebot: VR-PrivateBanking.

Jahrzehnten als Kompetenzcenter der genos-
senschaftlichen FinanzGruppe fiir die Bedirf-
nisse unserer vermogenden Privatkunden. Die
Zusammenarbeit bietet Ihnen viele Vorteile. So
kénnen wir fur Sie unsere Stérken als Genos-
senschaftsbank mit der Erfahrung einer inter-
national tatigen Privatbank kombinieren. Da-
durch erhalten Sie ganzheitlich ausgerichtete
Beratungskompetenz auf hohem Niveau - und
immer auf Augenhéhe.

,Vertrauen kann man nicht kaufen: Man muss es sich verdienen.
Das hat meine Bank getan, indem sie mich auch in turbulenten

Finanzmarktlagen ehrlich beraten hat.”

Lob von Kunden bedeutet uns viel, denn
es zeigt, dass unsere Arbeit richtig ist.
VR-PrivateBanking basiert auf den genos-
senschaftlichen Grundwerten, die wir mit
starken Partnern teilen. Kundenndhe, Trans-
parenz, Glaubwirdigkeit, Konzernunabhan-
gigkeit, Mitgliederorientierung und ein
bodenstandiges, konservatives Geschafts-
modell sorgen daftir, dass das genossen-
schaftliche Private Banking die passende,
zeitgemaBe Antwort auf die Bedurfnisse
vieler vermogender Kunden ist.

Unser starker Partner im VR-Private Banking
ist die DZ PRIVATBANK. Die DZ PRIVATBANK
Gruppe ist national an mehreren Standorten
in Deutschland und an den internationalen
Finanzplatzen in Luxemburg, Singapur und
Zurich vertreten. Sie arbeitet seit vielen

Genossenschaftliches Private Banking ver-
pflichtet uns, mit dem uns anvertrauten
Vermdgen verantwortungsvoll umzugehen.
Wir beraten unsere Kunden individuell und
unabhangig. Unsere Lésung muss zu lhren
Bedirfnissen passen, nicht umgekehrt.

Auf den nachsten Seiten geben wir Ihnen
einen Uberblick tiber das umfangreiche
Leistungsspektrum des genossenschaftlichen
Private Banking und zeigen lhnen, warum
Sie mit uns immer gut beraten sind. Mit
VR-PrivateBanking kénnen Sie lhr Vermdgen
wachsen lassen, ohne Ubergeordnete Werte
aus den Augen zu verlieren. Denn unser Ziel
ist, Inr Vermogen einzusetzen, um daraus
mehr zu schaffen als einfach nur mehr Geld.
Wir wollen mit Werten gestalten. Diesen An-
spruch méchten wir gerne mit lhnen teilen.



Nichts fUhrt schneller
zum Ziel als kurze Weqge.

So arbeiten wir mit lhnen Kunde
und fur Sie Kunde
m bestimmt die Form der Betreuung
m wahlt den/die Finanzplatze
= wahlt den Ort der Depotfiihrung
Die Globalisierung bestimmt die internatio- Das Wichtigste in dieser Zusammenarbeit ist
nalen Finanzmarkte: Die Grenzen zwischen ein stetiger und direkter Dialog zwischen
den einzelnen Flnanzplatzerl versF:hvylmmen Ihne"n L_md Ihrem Betreuer. Denn auch ein Volksbank Raiffeisenbank DZ PRIVATBANK
zunehmend, und das Geschéaft wird immer schliissiges Gesamtkonzept muss regelmaBig
komplexer. Als moderner Anleger haben Sie Uberpruft und eventuell angepasst werden, Volksbank Raiffeisenbank DZ PRIVATBANK

unzahlige Moglichkeiten, Ihr Geld zu inves-
tieren. Gut, dass Sie professionelle Beraterin-
nen und Berater an lhrer Seite haben, die
aus diesen Mdglichkeiten genau die heraus-
finden, die fur Sie geeignet sind.

Ihr persénlicher Kundenbetreuer im
VR-PrivateBanking erarbeitet gemeinsam mit
Ihnen ein fundiertes Gesamtkonzept, das ge-
nau zu Ihrem Leben und lhren Planen passt.

je nachdem, ob sich in lhrem Leben oder hin-
sichtlich lhrer Erwartungen Grundlegendes
andert. Deswegen sind Nahe und kurze
Wege entscheidend. lhr Berater in unserem
Haus bleibt auch in Vermdgensfragen lhr
erster Ansprechpartner. Die Spezialisten der
DZ PRIVATBANK unterstiitzen ihn mit all der
Erfahrung jahrelanger Prasenz an den natio-
nalen und internationalen Finanzplatzen.

m ist stets lhr erster Ansprechpartner
m koordiniert das gesamte Leistungs-

spektrum der genossenschaftlichen
FinanzGruppe

involviert je nach Kundenwunsch

und -bedarf die Spezialisten aus

der genossenschaftlichen FinanzGruppe

steht als erfahrener Kompetenz-
partner zur Seite

berét und betreut auf Basis des
Kundenwunsches gemeinsam mit
der Volksbank Raiffeisenbank

liefert Spezialwissen, z.B. in Finanzpla-
nung, Vermdgensnachfolgeplanung,
Stiftungen und Individuallésungen
er6ffnet den Zugang zu den inter-
nationalen Finanzpladtzen in Luxemburg,
Singapur und Zrich
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Prazise Beratung
Ist eine Frage der
Wertschatzung.

Als Private Banking-Kunde dirfen
Sie viel von uns erwarten:
umfassende Kompetenz, absolute
Verlasslichkeit und Diskretion, ex-
klusiven Service und angemessene
Preisgestaltung. Diese Erwartung
ist fur uns Verpflichtung. Das
beginnt bei der Beratungsqualitat,
die wir in vier Phasen sicherstellen:

. Gutes Private Banking ist so

individuell wie Sie selbst.

Grundlage fiir eine maBgeschneiderte
Vermdgensstrategie ist eine Analyse
Ihrer ganz personlichen Bedirfnisse,
Ziele und Grundhaltungen fir aktuelle
und zukiinftige Lebensphasen. Die
Beratung beginnt mit einem intensiven
und klar strukturierten Gesprach. Hier
nehmen unsere Kundenbetreuer Maf3,
damit unsere L6sung spater so gut
passt wie ein von Hand geschneiderter
Anzug.

2. Risikobereitschaft und Leistungs-

anspruch sollten harmonieren.

Wir richten uns ganz nach Ihnen: Ihre
Risikobereitschaft und Renditeerwar-
tungen sowie die Frage, inwieweit Sie
selbst in die Anlageentscheidungen
eingebunden werden mdchten,
bestimmen unser Handeln. Unsere
Aufgabe besteht in dieser zweiten
Phase darin, gemeinsam mit Ihnen
eine langfristige Vermogensstrategie
zu erarbeiten, die lhrer Personlichkeit
entspricht.

Kundenbedlirfnis

7 N

Betreuung

Kundenprofil

Strategievorschlag

3.50 entsteht eine Vermdgens-
struktur, die so einzigartig wie
lhr Fingerabdruck ist.

Anhand der doppelt definierten
Strategie erstellen wir gemeinsam
mit unseren Partnern in der genos-
senschaftlichen FinanzGruppe einen
Vorschlag. Er zeigt unter anderem
auf, in welchen Finanzinstrumenten
wir fir Sie anlegen mochten, in wel-
chem Verhéltnis diese Anlageklassen
zueinander stehen sollten, welche
Wahrung wir Ihnen vorschlagen und
in welche Markte investiert werden
soll. Dabei berticksichtigt der Vorschlag,
wenn Sie das wiinschen, weitaus
mehr als ,nur” Ihre Geldanlage. Wir
analysieren vorhandenes Immobilien-
vermogen ebenso wie Stiftungsoptio-
nen, Vorsorge und familidre Aspekte,
bertcksichtigen lhr unternehmerisches
Engagement und erarbeiten darauf
aufbauend ein umfassendes und
integriertes Konzept. Der Vorschlag
ist transparent und verstandlich auf-
gebaut. Dieser wird Ihnen von Ihrem
Kundenbetreuer detailliert erldutert
und ausfihrlich mit lhnen diskutiert.

4. Jetzt wird es kompliziert.

Aber nicht fur Sie.

Wenn Sie uns |hr Vertrauen ausspre-
chen und uns beauftragen, setzen
unsere Expertenteams — in der jeweils
zu lhnen passenden Konstellation —
den Vorschlag individuell fir Sie um.
Unsere erfahrenen Kundenbetreuer
und Portfoliomanager beraten Sie bei
der Zusammenstellung der Anlagen
oder Ubernehmen die aktive Steue-
rung lhres Portfolios, immer entlang
eines klar strukturierten Entscheidungs-
prozesses. Je nach Bedarf tragen die
Spezialisten fur Immobilienvermoégen,
Stiftungen und Vorsorge, die zertifi-
zierten Finanzplaner oder die Experten
fur die Vermogensnachfolgeplanung
jeweils ihren Teil zur umfassenden
Gesamtlésung bei. RegelméBige Uber-
prufungen mit Ihrem Betreuer er-
moglichen Anpassungen, falls sich
zwischenzeitlich Ihre Erwartungen
geandert haben.



Individuelle Lebenssituationen
oder Personlichkeiten brauchen
iIndividuelle Konzepte.

Vermogensgestaltung ist ein sehr komplexes Thema. Ein Grund
mehr, dem richtigen Partner zu vertrauen. Auf den folgenden
Seiten wollen wir Ihnen beispielhaft vier konkrete Falle vorstellen
und so aufzeigen, wie eine ganzheitliche Finanzstrategie aus

unserem Hause aussehen kann.
~Hans Wagner - der Seniorchef”

Herr Wagner besitzt eine erfolgreiche
Tischlerei, will sich aber langsam aus
dem Geschaft zuriickziehen und es
an die nachste Generation weiterrei-
chen. Er fragt sich, wie der Ubergang
am besten zu gestalten ist. AuBerdem
wollen er und seine Frau sich eine
neue Heimat in Spanien aufbauen.

Die Spezialisten der Volksbank
Raiffeisenbank und der DZ PRIVATBANK
helfen unter anderem mit einer Ver-
mdogensnachfolgeplanung und einer
Immobilienkaufabwicklung im Ausland.

Lesen Sie mehr Uber
Hans Wagner ab Seite 10.

l »Christa Baumgartner - die Stifterin”

Frau Baumgartner mochte ihrem Lebens-
abend - und ihrem Vermégen - einen
Sinn geben: Sie denkt Uber eine Stiftung
nach. Daflir sucht sie Hilfe bei ihrem
Berater der Volksbank Raiffeisenbank und
der DZ PRIVATBANK, die ihr zusatzlich
noch Anlagemdglichkeiten fiir den Teil
ihres Vermogens empfehlen, der nicht
als Stiftungskapital genutzt wird.

Lesen Sie mehr tber
Christa Baumgartner ab Seite 14.

,Gabriele und Richard Schneider-
Gormann - die Patchworkfamilie”

Frau und Herr Schneider-Gérmann
sind beide zum zweiten Mal verhei-
ratet und haben mehrere Kinder, die
sie alle gerecht finanziell versorgen
mochten. Es geht um Riicklagen

flr ein Studium beziehungsweise
einen Auslandsaufenthalt, genauso
wie um die eigenen Bedirfnisse nach
Altersvorsorge und beruflicher Selbst-
verwirklichung. Die Experten der

Volksbank Raiffeisenbank und ihre
Kollegen der DZ PRIVATBANK helfen
bei der Erstellung von Finanz- und
Businessplanen.

Lesen Sie mehr Uber
Gabriele und Richard Schneider-
Gormann ab Seite 18.

,Christian Hammbacher -
der Unternehmer”

Herr Hammbacher hat sich ein erfolg-
reiches Unternehmen aufgebaut. Jetzt
mochte er kirzertreten, aber trotzdem
die Kontrolle Uiber seine Projekte be-
halten, die ihm sehr am Herzen liegen.
AuBerdem Uberlegt er, mit seiner Ehe-
frau ins Ausland zu ziehen. Die Berater
der Volksbank Raiffeisenbank zeigen

ihm Moglichkeiten auf, weiterhin in
seinem Unternehmen aktiv zu bleiben
und trotzdem seinen Ruhestand zu
genieBen.

Lesen Sie mehr Uber
Christian Hammbacher ab Seite 22.




Wenn es um die finanzielle
Zukunft meiner Familie
geht, tberlasse ich nichts
dem Zufall.”

Hans Wagner, 65 Jahre,
Unternehmer

Hans Wagner, ein Macher mit Familiensinn
und Traditionsbewusstsein, ist seit 35 Jahren
verheiratet. Die beiden erwachsenen Kinder
sind bereits aus dem Haus. Herr \Wagner
betreibt eine Tischlerei in einer landlichen
Gegend - und das bereits in der dritten
Generation. Dort beschéftigt er finf Ange-
stellte; dazu gehort auch sein Sohn Frank.
Frank hat Schreiner gelernt und zusatzlich
ein berufsbegleitendes Studium der Betriebs-
wirtschaftslehre absolviert. Somit ist er
bestens dafiir geristet, das Familienunter-

Die Tischlerei von Herrn Wagner.

nehmen weiterzufuhren. Ein Lebenswerk.
,Bevor mein Sohn die Firma Ubernimmt,
will ich da klar Schiff machen.” iy,
k.
o

Sobald Frank in die Firmenleitung einsteigt,
schwebt dem Senior eine umfangreiche
Modernisierung des Unternehmens vor.
Alternativ dazu ware auch ein Umzug der
Firma in ein nahe gelegenes Gewerbe-
gebiet denkbar. Die notwendigen Investi-
tionen will er dabei tber seine Volksbank
Raiffeisenbank finanzieren.

Seine Tochter Karin hat selbst schon eine
Familie. Sie ist aktuell nicht erwerbstatig,
plant jedoch in einem Jahr nach der Eltern-
zeit ihr berufliches Comeback, allerdings
nicht im Familienbetrieb.

LKarin hat eigene Vorstellungen fir ihre
Zukunft. Selbstverstandlich werde ich
sie auch dabei unterstitzen.”
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+Ich will gar nicht
kUrzertreten, sondern
endlich Zeit fur meine
Traume haben.”

#Ich brauche eine Finanzstrategie,

die genau meine Bedurfnisse erfullt.”

Herrn Wagner liegt es sehr am Herzen, sein
Unternehmen an die ndchste Generation
weiterzugeben. Genauso wichtig ist es ihm,
dass beide Kinder jetzt schon finanziell von
seinem Erfolg profitieren. Seine Idee: Frank
Ubernimmt bald die operative Leitung der
Tischlerei. Karin soll einen finanziellen Aus-
gleich erhalten, damit auch ihre Familie lang-
fristig abgesichert ist. Fur die Ausbildung
seiner Enkel moéchte Herr Wagner gerne
einen Sparbetrag mdglichst sicher anlegen.
Er interessiert sich fiir das Geschehen an den
Finanzmarkten und wiirde sich gerne Uber-
wiegend selbst um sein Vermégen kiimmern.

Sobald der Ubergang vollzogen ist, méchten
Herr Wagner und seine Frau die Winter im
sonnigen Spanien verbringen. Daflir planen
sie, in der Nahe von Alicante ein kleines Haus
zu kaufen. Herr Wagner freut sich jetzt schon
darauf, die Finca von Grund auf zu renovieren.
In seiner Heimatstadt will er parallel dazu in
eine seniorengerechte Wohnung fir sich und
seine Frau investieren. Was mit seinem der-
zeitigen Eigentumswohnhaus geschieht, weif3
er noch nicht.

,Ein Familienbetrieb macht vieles leichter,

anderes aber auch komplizierter.”

Die Situation von Hans Wagner ist vielschichtig.
Bei der Versorgung seiner beiden Kinder hat
Gerechtigkeit hochste Prioritat; die Moderni-
sierung seiner Firma steht an, und die Verande-
rungen im Immobilienbesitz, auch im Ausland,
verlangen ebenfalls eine Vielzahl strategischer

Wir erstellen gemeinsam mit den Spezialisten
der DZ PRIVATBANK eine umfassende Ver-
mogensnachfolgeplanung unter Beriicksichti-
gung der finanziellen, rechtlichen und steuer-
lichen Aspekte.

Wir untersttitzen Herrn Wagner beim Verkauf
der Tischlereigebaude zugunsten eines Neu-
baus sowie beim Verkauf des \Wohnhauses und
bei der Suche nach einer geeigneten kleineren
Wohnung.

Die DZ PRIVATBANK bietet Unterstiitzung
bei der Suche und Kaufabwicklung fir die
Ferienimmobilie in Spanien. Ein Finanzierungs-
vorschlag wird ebenfalls unterbreitet.

Unsere Spezialisten schlagen einen Rechts-
formwechsel der Tischlerei vor: Ubertragung
der Anteile auf den Sohn (das heiB3t seine
aktive Einbindung in die Geschaftsleitung)
und die Tochter (die nur eine passive Beteili-
gung genieft).

Die Finanzierung des Neubaus der Tischlerei
wird Uber den Verkaufserlos der bisherigen
Geschaftsliegenschaft und ein Darlehen von
Hans Wagner an die Tischlerei durchgefihrt.

Entscheidungen. Der Firmenkundenbetreuer
der Volksbank Raiffeisenbank kennt den
Tischlermeister seit Jahren. Gemeinsam zeigen
er und die Spezialisten der DZ PRIVATBANK
die Handlungsspielrdume auf.

Wir erstellen mit unseren Netzwerkpartnern
eine testamentarische Regelung zur Absiche-
rung des Uberlebenden Ehegatten und zur
Festlegung der Vermdgensnachfolge.

Bei der Disposition der bisherigen Vermo-
gensanlagen und der Erlése aus den Immo-
bilientransaktionen entscheidet sich Hans
Wagner fiir eine kontinuierliche Betreuung
durch seinen Kundenberater in unserem
Hause. In einer vereinbarten Betreuungs-
frequenz werden seine Depots auf die
Struktur hin Gberprift und Risiken und
Chancen einzelner Anlagen besprochen.

Fir seine Enkel erteilt Herr Wagner der
DZ PRIVATBANK ein Vermdgensverwal-
tungsmandat mit speziellem Substanz-
erhaltsziel und Wahrungsdiversifikation.

BERATUNGS-
DEPOT

FINANZIERUNGEN
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LJAlles hat seine Zeit.

Nach der Trauer
kommt der Neubeginn.”

Christa Baumgartner, 68 Jahre,
Witwe

Christa Baumgartner ist verwitwet und lebt
bereits seit sechs Jahren allein. Nachdem sie
lange getrauert hat, fasst sie nun den Plan,
ihren Lebensabend aktiv und abwechslungs-
reich zu gestalten und ihn vor allem auch zu
genieBen. Da sie keine Kinder hat und auch
keinen intensiven Kontakt zu Verwandten
pflegt, ist sie dabei weitestgehend unabhén-
gig von den Interessen anderer.

»Ich hatte grofB3en Erfolg. Jetzt méchte ich
der Gesellschaft etwas zurlickgeben.”

E 2y

i
¢

Finanziell ist Frau Baumgartner bestens abge-
sichert. Gemeinsam mit ihrem Mann hatte
sie aus der Backerei ihrer Eltern ein regional
erfolgreiches Unternehmen mit zehn Filialen
gemacht. Nach dem Tod ihres Mannes hat sie
die Firma zu einem sehr guten Preis verkauft.
AuBerdem wurde die Lebensversicherung
ihres Mannes ausgezahlt. Inr Wunsch ist es,
etwas Sinnvolles mit ihrem Vermdgen zu tun
und im Rahmen ihrer Moglichkeiten fur etwas
mehr Gerechtigkeit auf der Welt zu sorgen.

»Erst wenn man seinem Vermdgen einen
Sinn gibt, bekommt es einen Wert.”

So fing alles an: Frau Baumgartner
vor einer ihrer Backereifilialen.

15



»ES gibt so viele Wege,
um zu helfen,

dass ich Hilfe bei der
Orientierung brauche.”

g ¥R
!

Frau Baumgartner méchte sich in den
kommenden Jahren fiir wohltatige
Projekte einsetzen, die Kindern aus
der Dritten Welt helfen. Dabei legt

sie groBBen Wert darauf, dass ihr Geld
nicht in der Verwaltung einer groBBen
Hilfsorganisation aufgerieben wird.
Stattdessen mochte sie ab und zu
vor Ort sein, um die Erfolge ihrer Spen-
denarbeit zu begutachten. So kann sie
ihren Plan, die Welt zu bereisen, mit
dem guten Gefiihl verbinden, geholfen
zu haben.

,Ich will etwas von der Welt sehen.
Wann, wenn nicht jetzt?"

Da Christa Baumgartner einen GroBteil
ihrer Zeit im Ausland verbringen wird,
will sie ihr groBBes Haus gegen eine
kleinere Eigentumswohnung tauschen.
AuBerdem denkt sie Uber neue Formen
der Geldanlage nach: Bisher hat sie ihr
Geld mit kurzen oder mittleren Lauf-
zeiten arbeiten lassen, ist dabei aber
stets konservativ vorgegangen.
Zukinftig moéchte sie eventuell

auch andere Anlagemdglichkeiten
bertcksichtigen.

e

A e e

,Der Gedanke, Uber meine Lebenszeit
hinaus Gutes tun zu kénnen, gefallt
mir sehr.”

Wir haben lange mit Frau Baumgartner ge-
sprochen. Sie mdchte ihren Lebensabend in
vollen Ziigen genief3en und dabei Gutes tun -
die Grindung einer Stiftung kénnte eine
Moglichkeit sein. Zusatzlich beschéftigt sie ihr
anstehender Wohnortwechsel. Gemeinsam
mit Christa Baumgartner erarbeiten wir eine
umfassende Finanzplanung und Vermdgens-
strukturierung, die sicherstellt, dass sie ihren
hohen Lebensstandard halten kann. Unser
Vorschlag:

Wir unterstiitzten Frau Baumgartner beim Verkauf der
Immobilie und bei der Suche nach einer Eigentumswohnung.

Frau Baumgartner griindet mit unserer Unterstiitzung eine
deutsche gemeinnitzige Stiftung.

Sie Ubernimmt selbst den Vorsitz im Stiftungsrat und kann
dadurch die Auswahl der Forderprojekte beeinflussen.

Frau Baumgartner begrti3t, dass wir die Spezialisten der
DZ PRIVATBANK hinzuziehen. Sie sind bei der Auswahl der
zwei anderen Stiftungsrate und einer Nachfolgeregelung fiir
den Stiftungsratsvorsitz im Todesfall behilflich.

Zwei Drittel von Frau Baumgartners Gesamtvermdgen werden in
die Stiftung eingebracht; dazu gehért auch die neue Wohnung,
in der sie ein lebenslanges Wohnrecht genief3t. Die Verwaltung
des Stiftungsvermogens Ubernimmt die DZ PRIVATBANK. Die
stetigen Ertrage setzt die Stiftung flr ihren Zweck ein.

Der restliche Teil des Privatvermégens wird von der Volksbank
Raiffeisenbank verwaltet. Aus den Ertragen erfolgt die Finanzie-
rung der Reisen und des Lebensunterhalts von Frau Baumgartner.

Als Private Banking-Kundin erhélt Frau Baumgartner eine

Premium-Kreditkarte mit Concierge-Serviceleistungen, die
ihr auf Reisen viele Vorteile bietet.

INDIVIDUELLE

VERMOGENS-
VERWALTUNG
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Sowohl Gabriele als auch Richard
sind bereits zum zweiten Mal
verheiratet. Sie pflegen ein freund-
schaftliches Verhaltnis zu ihren
jeweiligen Expartnern und legen
groBen Wert auf den Zusammen-
halt der gesamten Familie. Gabriele
hat aus erster Ehe zwei Kinder im
Alter von 15 und 18 Jahren in die
Verbindung eingebracht, Richard
eine erwachsene Tochter. Gemein-
sam haben Gabriele und Richard
einen zehnjahrigen Sohn.

.Selbst unser Kleiner hat schon
Anspruche wie ein Grof3er.”

Gabrieles Kinder werden demnéchst
eine Ausbildung beziehungsweise
“ein Auslandsstudium beginnen.
Beides soll finanziell geférdert wer-

. den, und auch Richards erwachsene
Tochter wird finanzielle Unterstuit-
zung erhalten. Fir das Nesthakchen
soll ein Sparguthaben fir sein Stu-
dium angelegt werden, das ihm in
zehn Jahren zugutekommen wird.
Alle Kinder sollen gleich behandelt
werden, denn die gerechte Vertei-
lung der finanziellen Unterstiitzung
ist demEltern sehr wichtig.

Familie wird kaum
edet - ein Grund
er Bank zu tun.”

'zu werden, Ist schon
" nicht leicht. Bei uns
sind es gleich drel.”

Gabriele und Richard Schneider-Gérmann,
49 und 55 Jahre, berufstatig




Wir mussen flexibel sein, damit wir
unseren Lebensstandard halten
kdénnen.”

Richard ist leitender Angestellter eines
grof3en Autohauses, sein Aufstieg in
die Geschaftsleitung steht unmittelbar
bevor. Das bedeutet, dass ihm kiinftig
Uber sein Gehalt hinaus auch Gewinn-
beteiligungen zuflieBen. Gabriele
mochte sich demnachst nach einer
Reihe von teilweise kostspieligen
Lehrgéngen als Heilpraktikerin selbst-
standig machen. Vielleicht in einer
eigenen Praxis? Die Plane der Familie
sind teilweise recht kostenintensiv.

.WVas nutzt unser Vermogen,
wenn wir im entscheidenden
Moment nicht drankommen?”

Da passt es gut, dass Gabriele und
Richard von seinen Eltern Geld geerbt
haben; diese 600.000 Euro werden im
kommenden Jahr frei verflgbar sein.
Teilweise wird das Geld in Gabrieles
renovierungsbedurftiges Ferienhaus
in der Toskana investiert. Der Rest soll
gewinnbringend angelegt werden.
Darum mochte sich das Ehepaar
allerdings nicht selbst kiimmern und
sucht professionelle Unterstltzung.

20

,Die Zukunft der Kinder konnen wir nicht

planen, aber wir wollen sie fordern.”

Die Schneider-Gérmanns splren, dass friihzei-
tig eine gerechte Verteilung des Vermdgens
geplant werden muss. Um zu verhindern, dass
Wiuinsche und Bediirfnisse der Eltern mit denen
der Kinder in Widerspruch geraten, sollte das
Vermdgen sehr flexibel angelegt werden. Nach
einer detaillierten Bewertung der aktuellen
Situation und der Zukunftsperspektiven haben
wir im engen Dialog mit der Familie folgende
Finanzstrategie konzipiert:

m Wir unterstitzen Frau Schneider-Goérmann bei der Erstellung

eines Businessplans fiir ihre Praxis und entwerfen eine Finan-
zierungsmoglichkeit Gber die Volksbank Raiffeisenbank.

Ein Viertel der Erbschaft wird zur Deckung der unmittelbar
anstehenden Ausgaben verwendet.

Die Anlage der Ubrigen Gelder aus der Erbschaft im Rahmen
einer Vermdgensverwaltung hat eine konservative Struktur
(70% Anleihen, 20% Aktien, 10% andere Anlagen). Die
Falligkeitsstruktur der Anleihen wird auf die Zeitpunkte des
absehbaren Geldbedarfs (Ausbildungskosten der Kinder usw.)
ausgerichtet, die Anlage in Aktien ist langerfristig ausgerichtet.

Richards zukiinftige Gewinnbeteiligungen sollen ebenfalls im
Rahmen dieser Vermdgensverwaltung zur Altersvorsorge an-
gelegt werden.

21



.lch habe immer lieber
16 Stunden am Tag fir

meinen Traum gearbeitet

als acht Stunden fiir den
eines anderen.”

Christian Hammbacher, 59 Jahre,

Unternehmer

Herr Hammbacher ist seit sechs Jahren
mit Sophie Berger, gebiirtige Franzosin,
52, verheiratet. Er hat friih gelernt,
Verantwortung zu Gbernehmen.
Seine Eltern haben ein kleines Pharma-
unternehmen betrieben, das sich
auf Nischenprodukte im Segment der
rezeptfreien Praparate spezialisiert
hat. Als er die Firma vor 30 Jahren
Ubernommen hat, war er mutig genug,
um riskante Entscheidungen zu treffen,
die sich spater bezahlt gemacht haben.
Lukrative Patente und wegweisende
Innovationen haben das Unternehmen
profitabler denn je werden lassen.

,Banker sollten wie Unternehmer
denken. Die Kunst besteht darin,
Chancen zu sehen, die andere
noch nicht entdecken.”

Sein bisheriges Leben war stets auf
das Geschaftsleben fokussiert. Inspi-
riert durch seine spate Heirat mochte
er jetzt die schonen Seiten des Lebens
mehr in den Vordergrund riicken.
Seine Frau Sophie stammt ebenfalls
aus einer erfolgreichen Unternehmer-
familie mit Immobilien in Frankreich,
GroBbritannien, Deutschland und den
Vereinigten Staaten. Die letzten sechs

|, =+t
i

Jahre hatten sie ihren Wohnsitz in
Deutschland; zukinftig planen sie je-
doch, in Frankreich oder in der Schweiz
zu leben.

»Ein Gramm Unternehmergeist ist
fir mich wertvoller als ein Kilo
Burokratie.”
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Jlch kann nicht weit
iIn die Zukunft blicken,

aber dort sehe ich
vieles, was getan
werden muss.”

Christian Hammbacher mdchte seine Firma
zum jetzigen Zeitpunkt noch nicht vollstandig
verkaufen, sondern plant stattdessen eine
neue Holdingstruktur mit Beteiligungen
unterschiedlicher Investoren. Dabei ist ihm
sehr wichtig, dass Forschungsprojekte, die

er bereits begonnen hat, von der neuen
Geschéftsleitung in jedem Fall weiterverfolgt
werden. Besonders liegt ihm und seiner Frau
dabei das Feld der Migréanebekdampfung am
Herzen. Aus diesem Grund Uberlegen sie,
Kapital fur eine eigens diesem Zweck gewid-
mete Stiftung bereitzustellen.

.Wie kann ich meine Firma loslassen und
doch einen Teil der Kontrolle behalten?”

Die Situation des Ehepaars ist grundsatzlich
sehr komfortabel, aber dabei auch relativ
komplex. Die Umwandlung der Firma in eine
Holding bedarf sorgfaltiger Planung, und die
Verlagerung des Wohnsitzes ist ebenfalls
mehr als nur eine logistische Herausforde-
rung. Steuerliche und rechtliche Belange
spielen hier eine groBe Rolle. Die Stiftung
ist das dritte Projekt im Bunde, bei dem Herr
Hammbacher kompetente Hilfe in Anspruch
nehmen mochte.

LAlt zu werden ist eine schdne Sache,
wenn man nicht verlernt hat, was
anfangen heif3t.”

Nach einem extrem erfolgreichen Lebensab-
schnitt als Geschaftsmann sieht sich Christian
Hammbacher zukiinftig als Teilzeitprivatier. Er
mochte endlich die Freiheiten genieBen, fur
die er Uber drei3ig Jahre lang hart gearbeitet
hat. Trotzdem ist ihm wichtig, noch Einfluss
auf die Geschéfte seiner Firma nehmen zu
konnen. Seine Frau sieht es dhnlich: Sie freut
sich darauf, mehr Zeit mit ihrem Mann ver-
bringen zu kénnen, mdchte aber auch, dass
die Erfolge, die er in seiner beruflichen Lauf-
bahn errungen hat, in seinem Sinne fortge-
fahrt werden.

Auf hohe Lebensqualitdt legt Herr Hammbacher viel Wert.

Als Unternehmer ist Herr Hammbacher ge-
wohnt, Risiken zu tragen. Das gilt auch fur
seine privaten Finanzanlagen. Momentan
hat er Termingelder, ein Wertpapierdepot
und eine Vermodgensverwaltung bei verschie-
denen Hausern. Zukiinftig mochte er sich
nicht mehr so intensiv um seine Vermogens-
anlagen kiimmern missen und lieber alles
aus einer Hand erhalten.

Im Rahmen einer griindlichen Bedarfsana-
lyse und nach sorgféltiger Prifung aller
relevanten Faktoren haben wir gemeinsam
mit den Spezialisten der DZ PRIVATBANK
Christian Hammbacher und Sophie Berger
folgende Gesamtlésung vorgeschlagen:

Wir erstellen ein Gutachten Uber die steuerlichen Auswirkungen
der Optionen zum Wohnortwechsel. Es spricht sich aufgrund
der Mdoglichkeiten der Pauschalbesteuerung fir eine Verlegung
des Wohnsitzes in die Schweiz aus. Den Sommer verbringt das
Paar zukinftig im Landhaus in der Provence.

Das Unternehmen wird in eine Holding mit Sitz in Luxemburg
umstrukturiert. Herr Hammbacher steuert von dort aus als
Verwaltungsrat der Holding die Tochtergesellschaften in
Deutschland.

Etwa 20% der Holdinganteile werden an Investoren verauBert,
die Ubrigen Anteile werden in eine Stiftung zur Migranebe-
kampfung eingebracht. Christian Hammbacher Gbernimmt den
Vorsitz des Stiftungsrats, seine Frau wird ebenfalls Mitglied im
Stiftungsrat.

Auch Ertrage von Sophie Bergers Immobilienbesitz flieBen in
die Stiftung.

Um Herrn Hammbacher neben der Fihrung der Holding und
seiner Stiftung zu entlasten, schlagen wir vor, seine Anlagen
in einer Vermogensverwaltung zu biindeln. Als Anlagestrate-
gie empfehlen wir eine ausgewogene Ausrichtung mit 45 %
Anleihen, 45 % Aktien und 10% anderen Anlagen.

BESONDERE
FINANZ-
BERATUNGEN

STIFTUNGS-
MANAGEMENT

INDIVIDUELLE
VERMOGENS-
VERWALTUNG
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Damit aus vielen
Teilen ein grol3es
Ganzes wird.

Unsere

Spezialisten
verfolgen
nur ein Ziel:

Maf3geschneiderte
Lésungen fir Sie.

Sie durfen von uns einen umfassenden Vorschlag erwarten, der verstandlich und
transparent darstellt, wie wir lhre Wiinsche erfillen werden. Dabei greifen wir unter
anderem auf folgende einzelne Komponenten aus unserer Angebotspalette zurick:

INVESTMENTLOSUNGEN FINANZLOSUNGEN

Im PrivateBanking sind Unabhangigkeit
und Neutralitat entscheidende Faktoren.
Daher verfolgen wir konsequent einen
Grundsatz: Wir wollen Sie kennen und lhre
Bedrfnisse und Erwartungen verstehen
lernen, erst dann suchen wir die individuell
passende Antwort — und zwar die beste.

Das heif3t auch: Schubladen gibt es nicht.
Unsere Losungen sind individuell auf Ihre
Situation ausgerichtet. Unsere Vorschlage
flr eine Vermogensbetreuung etwa stel-
len wir erst dann zusammen, wenn wir
lhre Erwartungen, lhre Risikoeinstellung
und lhre personlichen Rahmenvorgaben
aufgenommen und unser Verstéandnis
dazu mit Ihnen abgeglichen haben.
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Und dazu gehort auch, dass Sie wahlen
kénnen, wo Sie Ihr Depot flhren mochten:
bei Ihrer Volksbank Raiffeisenbank, an einem
Standort der DZ PRIVATBANK in Deutsch-
land oder an einem der internationalen
Finanzplatze, an denen die DZ PRIVATBANK
vertreten ist.

Die Investmentstrategie ist der Kern einer
ganzheitlichen Finanz- und Vermogens-
planung. Doch ganzheitliche Vermégens-
betreuung umfasst viele weitere Facetten,
die vordergriindig mit Kapitalvermehrung
wenig zu tun haben. Auch hier sind wir Ihr
zuverlassiger und kompetenter Partner.
Unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
freuen sich auf Sie.

BERATUNGSDEPQOT
NDIVID RMO N RWA A\
KLASSISCHE VERMOGENSVERWALTUNGEN

AEIVIEN RMO I\

N

VORSORGE UND VERSICHERUNGEN

EXKLUSIVE BETREUUNGSLEISTUNGEN |

\

MMOB

VIANA \Y

NIVIANA \Y

N

A

27



Diese Broschuire stellt eine Werbemitteilung dar.

Sie wurde mit groBer Sorgfalt entworfen und hergestellt,
dennoch wird die Haftung auf Vorsatz und grobes

Verschulden beschrénkt. Anderungen vorbehalten.

VR-PrivateBanking ist eine Leistungsmarke der
genossenschaftlichen FinanzGruppe Volksbanken

Raiffeisenbanken.

Stand aller Informationen, Darstellungen und
Erlduterungen: Dezember 2010, soweit nicht

anders angegeben.

Herausgeber:

DZ PRIVATBANK (Schweiz) AG
Munsterhof 12

8022 Zirich

DZ PRIVATBANK S.A.
4, rue Thomas Edison

L-1445 Luxembourg-Strassen

Bei Fragen wenden Sie sich bitte an:
00800 580 580 80 (kostenfrei)

info@dz-privatbank.com

Weitere Informationen finden Sie unter:

www.vr-privatebanking.de

12/2010/8.000/D




<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Dot Gain 20%)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.0000
  /ColorConversionStrategy /sRGB
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness false
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments true
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Apply
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile (None)
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages false
  /ColorImageMinResolution 300
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 100
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.00000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.40
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages false
  /GrayImageMinResolution 300
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages false
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile ()
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName ()
  /PDFXTrapped /False

  /CreateJDFFile false
  /Description <<
    /DEU <>
  >>
  /Namespace [
    (Adobe)
    (Common)
    (1.0)
  ]
  /OtherNamespaces [
    <<
      /AsReaderSpreads false
      /CropImagesToFrames true
      /ErrorControl /WarnAndContinue
      /FlattenerIgnoreSpreadOverrides false
      /IncludeGuidesGrids false
      /IncludeNonPrinting false
      /IncludeSlug false
      /Namespace [
        (Adobe)
        (InDesign)
        (4.0)
      ]
      /OmitPlacedBitmaps false
      /OmitPlacedEPS false
      /OmitPlacedPDF false
      /SimulateOverprint /Legacy
    >>
    <<
      /AddBleedMarks true
      /AddColorBars true
      /AddCropMarks true
      /AddPageInfo true
      /AddRegMarks true
      /BleedOffset [
        0
        0
        0
        0
      ]
      /ConvertColors /NoConversion
      /DestinationProfileName ()
      /DestinationProfileSelector /DocumentCMYK
      /Downsample16BitImages true
      /FlattenerPreset <<
        /PresetSelector /MediumResolution
      >>
      /FormElements false
      /GenerateStructure false
      /IncludeBookmarks false
      /IncludeHyperlinks false
      /IncludeInteractive false
      /IncludeLayers false
      /IncludeProfiles false
      /MarksOffset 6
      /MarksWeight 0.250000
      /MultimediaHandling /UseObjectSettings
      /Namespace [
        (Adobe)
        (CreativeSuite)
        (2.0)
      ]
      /PDFXOutputIntentProfileSelector /DocumentCMYK
      /PageMarksFile /RomanDefault
      /PreserveEditing true
      /UntaggedCMYKHandling /LeaveUntagged
      /UntaggedRGBHandling /UseDocumentProfile
      /UseDocumentBleed true
    >>
    <<
      /AllowImageBreaks true
      /AllowTableBreaks true
      /ExpandPage false
      /HonorBaseURL true
      /HonorRolloverEffect false
      /IgnoreHTMLPageBreaks false
      /IncludeHeaderFooter false
      /MarginOffset [
        0
        0
        0
        0
      ]
      /MetadataAuthor ()
      /MetadataKeywords ()
      /MetadataSubject ()
      /MetadataTitle ()
      /MetricPageSize [
        0
        0
      ]
      /MetricUnit /inch
      /MobileCompatible 0
      /Namespace [
        (Adobe)
        (GoLive)
        (8.0)
      ]
      /OpenZoomToHTMLFontSize false
      /PageOrientation /Portrait
      /RemoveBackground false
      /ShrinkContent true
      /TreatColorsAs /MainMonitorColors
      /UseEmbeddedProfiles false
      /UseHTMLTitleAsMetadata true
    >>
  ]
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [100 100]
  /PageSize [612.000 792.000]
>> setpagedevice


